
Ich bin Unternehmer, Kommunikationsexperte und Teamleiter mit ueber 15 Jahren Erfahrung in Digital
Marketing, Markenkommunikation und Medienproduktion. Mein Antrieb ist es, Inhalte zu schaffen, die
beruehren, bewegen und Orientierung geben - ob durch Worte, Bilder oder strategische Konzepte.

Als Inhaber und Geschaeftsfuehrer der Progressive Media GmbH habe ich gelernt, unternehmerisch zu
denken: von Strategie ueber Finanzen bis zur operativen Umsetzung. Gleichzeitig habe ich Teams von 5 bis
20 Personen in Social Media, Videoproduktion und Kampagnenmanagement geleitet - von der Konzeption
crossmedialer Kampagnen bis zu internationalen Livestreamproduktionen.

Heute verbinde ich diese Erfahrung mit einem klaren Fokus auf die Zukunft: KI-gestuetzte Automatisierung,
agentenbasierte Workflows und Generative Engine Optimization (GEO) sind fuer mich keine Schlagworte,
sondern Werkzeuge, die ich aktiv einsetze und implementiere. Ich verstehe die Schnittstelle zwischen
klassischer Kommunikation und intelligenten Systemen - und gestalte diese Transformation mit.

Was mich auszeichnet, ist mein ganzheitliches Denken. Ich fuehre Projekte und Menschen mit Ueberblick,
arbeite strukturiert und loesungsorientiert - ohne den Blick fuer das Detail zu verlieren. Ich suche ein
Umfeld, in dem Kommunikation als Haltung verstanden wird und Innovation willkommen ist.

Ich freue mich ueber die Moeglichkeit eines persoenlichen Gespraechs.

“ . . . T O  W H O M  I T  M A Y  C O N C E R N ”

H O C H A C H T U N G S V O L L ,

S A N D I S  P I R U S K I N S



H I G H L I G H T S

E R F A H R U N G

Improove GmbH (Zimper Gruppe)

Head of Business Development

Entwicklung und Umsetzung der Go-to-Market-Strategie
Aufbau einer skalierbaren GTM-Strategie für SaaS-, E-Commerce- und Fintech-
Segmente – inklusive Definition von Zielmärkten, ICPs, Positionierung und
Akquisitionskanälen mit quartalsweiser Strategieanpassung.

Aufbau und Steuerung der Sales-Pipeline
Eigenverantwortliche Konzeption und Führung des gesamten Sales-Funnels – von
Lead-Generierung über Discovery Calls und Pitches bis zum persönlichen Closing
von Key Accounts. Zielsteuerung auf 3:1 Pipeline-to-Quota.

Lead-Generierung & Outreach-Kampagnen
Aufbau skalierbarer Lead-Gen-Prozesse über Cold Email, LinkedIn, Partnerships und
Events – inklusive Messung und Optimierung von Response Rates und Conversion
Funnels.

CRM-Implementierung & datengetriebenes Reporting
Einführung, Pflege und Weiterentwicklung von CRM-Prozessen (HubSpot). Definition
zentraler Sales-KPIs, Revenue-Forecasting sowie monatliches Management-
Reporting und Quarterly Business Reviews.

Sales Playbook & Value Proposition
Entwicklung und Pflege des Sales Playbooks – inklusive Messaging, Objection
Handling und Schulung des BD-Teams.

Teamaufbau & Partnerschaftsentwicklung
Rekrutierung und Onboarding von Account Executives & SDRs. Aufbau indirekter
Vertriebskanäle über Agenturen, Reseller und Affiliates mit Revenue-Share-
Modellen.

2026-

• 15+ Jahre Erfahrung in Marketing, Kommunikation & Medienproduktion
• Inhaber einer eigenen Medienproduktions-GmbH
• Teams von 5–20 Personen aufgebaut und geleitet
• Webpräsenz in 7 Ländern verantwortet
• Crossmediale Kampagnen mit 6-stelligen Reichweiten umgesetzt
• Go-to-Market-Strategie & Sales-Pipeline für SaaS/E-Commerce aufgebaut
• CRM-Systeme (HubSpot, Pipedrive, SalesForce, uvm,.) eingeführt und skaliert
• KI-gestützte Workflows und agentenbasierte Systeme entwickelt & implementiert
• GEO-Expertise (Generative Engine Optimization) als Early Mover
• 5 Sprachen: Deutsch, Englisch, Lettisch, Russisch, Französisch

S P R A C H E N
Deutsch

Englisch

Lettisch

S A N D I S  P I R U S K I N S
M A R K E T I N G .  L E A D E R S H I P .  A I - D R I V E N

S T R A T E G Y .  W E A T H E R P R O O F

Russisch

Französisch

L E A D E R S H I P  &
M A N A G E M E N T

Unternehmerische Führung
Aufbau und Leitung der Progressive Media
GmbH als Inhaber und Geschäftsführer.
Ganzheitliche Verantwortung für Strategie,
Finanzen, Kundenakquise und operative
Umsetzung.
Go-to-Market & Business Development
Entwicklung und Umsetzung von GTM-
Strategien für SaaS- und E-Commerce-
Segmente. Pipeline-Aufbau, Lead-
Generierung, Pitches und persönliches
Closing von Key Accounts.
Teamleitung & Projektmanagement
Leitung von bis zu 5 internen und
projektbezogen bis zu 20 externen
Teammitgliedern in Social Media,
Videoproduktion, Kampagnenmanagement
und Sales.
Teamaufbau & Koordination
Rekrutierung, Onboarding und Coaching
crossfunktionaler Teams im Digital-, Event-,
Medien- und Vertriebsbereich.
Schnittstellenmanagement
Koordination zwischen Marketing, Technik,
Sales, Agenturen und externen Partnern zur
Sicherstellung reibungsloser Abläufe.
Mentoring & Performance Management
Aufgabenverteilung, Produktionsplanung und
Coaching unter Berücksichtigung von Budget-,
Timeline- und KPI-Zielen.
Prozessautomatisierung
Entwicklung KI-gestützter Workflows und
agentenbasierter Systeme zur
Effizienzsteigerung in Marketing und Vertrieb.
Reporting & Steuerung
Definition und Monitoring zentraler KPIs,
Revenue-Forecasting, monatliches
Management-Reporting und Quarterly
Business Reviews.



P RO F I L

E R FAHRUNG

Die Österreichische Hagelversicherung

Digitale Medien & Öffentlichkeitsarbeit

Strategische Entwicklung und Umsetzung von Social-Media-Kanälen
Eigenverantwortliche Konzeption, Implementierung und kontinuierliche Optimierung
mehrerer Social-Media-Plattformen – inklusive redaktioneller Planung und
kanalübergreifender Content-Strategie.

Verantwortung für die Unternehmenswebsite in 7 Ländern
 Pflege und Weiterentwicklung der Webpräsenz sowohl auf technischer als auch auf
inhaltlicher Ebene – inklusive Koordination der Webseiten sämtlicher
Niederlassungen in sieben Ländern.

Effizientes Budgetmanagement im digitalen Marketing 
Verantwortungsvoller und zielgerichteter Einsatz vorgegebener Budgets zur
Maximierung der Reichweite und Performance digitaler Kampagnen.

Planung und Durchführung reichweitenstarker Kampagnen
Umsetzung vielfältiger Online-Marketingmaßnahmen – von Plattform-spezifischen
Werbeformaten über Influencer-Kooperationen bis hin zu strategischen
Partnerkampagnen.

Multimediale Content-Produktion in Foto und Video
Ganzheitliche Betreuung von Medienprojekten – von der Konzeptentwicklung über
Dreh- und Schnittarbeiten bis zur Veröffentlichung, inklusive Event- und
Pressebegleitung, Livestreams sowie Werbefilmen mit Schauspielermanagement.

Begleitung klassischer Print- und Druckproduktionen
Mitarbeit an der Erstellung und visuellen Umsetzung von Unternehmensberichten,
Printkampagnen und Werbesujets – in enger Abstimmung mit Design und
Redaktion.

Ausbau und Pflege eines belastbaren Pressenetzwerks
Aktive Pressearbeit über APA und weitere Netzwerke, inklusive Kontaktpflege,
Themenplatzierung und Erweiterung bestehender Medienbeziehungen.

Vielseitige Repräsentanz vor und hinter der Kamera
 Flexibler Einsatz sowohl in der operativen Produktion (Kamera, Regie,
Postproduktion) als auch als Sprecherstimme und Gesicht des Unternehmens in
medialen Auftritten.

Kostenbewusstes Arbeiten durch starkes Produktionsnetzwerk
 Effizienter Ressourceneinsatz durch Zugriff auf ein breites Partnernetzwerk – mit
maßgeblichen Einsparungen gegenüber marktüblichen Produktionskosten.

2018-2025

Unternehmer und Kommunikationsexperte mit 15+ Jahren Erfahrung in Digital
Marketing, Markenkommunikation und Medienproduktion. Als Inhaber und
Bereichsleiter verantwortete ich den Aufbau und die Leitung von Teams (5-20
Personen), die strategische Markenentwicklung sowie die Konzeption und
Umsetzung crossmedialer Kampagnen. Heute verbinde ich unternehmerisches
Denken mit KI-gestützter Automatisierung, agentenbasierten Workflows und
datengetriebener Strategie. Mein Fokus: AI-driven Marketing, GEO (Generative
Engine Optimization) und die Transformation klassischer Kommunikationsprozesse
durch intelligente Systeme.

S P RACHEN
Deutsch

Englisch

Lettisch

S A N D I S  P I R U S K I N S
M A R K E T I N G .  L E A D E R S H I P .  A I - D R I V E N

S T R A T E G Y .  W E A T H E R P R O O F

Russisch

Französisch

E X P E R T I S E

Online-Marketing
Social Media, SEA, SEO, GEO,
Kampagnensteuerung und redaktionelle
Planung.
Content-Produktion
Foto-, Video- und Livestream-Projekte von
Konzept bis Publikation.
KI & Automatisierung
Agentenbasierte Systeme, automatisierte
Workflows, KI-gestützte Prozessoptimierung.
Markenkommunikation
Crossmediale Inhalte, Pressearbeit und
Printkampagnen.
Business Development
GTM-Strategie, Pipeline-Aufbau, Lead-
Generierung, Closing und
Partnerschaftsentwicklung.
Sales & CRM
HubSpot/Salesforce, Forecasting,
Opportunity-Steuerung, Sales Playbook
Development.
GEO (Generative Engine Optimization)
KI-Sichtbarkeit optimieren — Inhalte so
aufbereiten, dass sie von AI-Systemen
empfohlen werden.
Webmanagement
Technische und inhaltliche Betreuung von
Websites, auch international (7 Länder).
Stakeholder-Management
Zusammenarbeit mit Agenturen, Key
Accounts und Presse — inklusive
Budgetverantwortung.
Medienproduktion
End-to-End Produktion: Konzept, Dreh, Regie,
Schnitt, Postproduktion,
Schauspielermanagement.


