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SANDIS PIRUSKINS

MARKETING. LEADERSHIP. AI-DRIVEN
STRATEGY. WEATHERPROOF

LEADERSHIP &
MANAGEMENT

Unternehmerische Fiihrung

Aufbau und Leitung der Progressive Media
GmbH als Inhaber und Geschaftsfiihrer.
Ganzheitliche Verantwortung fiir Strategie,
Finanzen, Kundenakquise und operative
Umsetzung.

Go-to-Market & Business Development
Entwicklung und Umsetzung von GTM-
Strategien fiir SaaS- und E-Commerce-
Segmente. Pipeline-Aufbau, Lead-
Generierung, Pitches und persénliches
Closing von Key Accounts.

Teamleitung & Projektmanagement
Leitung von bis zu 5 internen und
projektbezogen bis zu 20 externen
Teammitgliedern in Social Media,
Videoproduktion, Kampagnenmanagement
und Sales.

Teamaufbau & Koordination

Rekrutierung, Onboarding und Coaching
crossfunktionaler Teams im Digital-, Event-,
Medien- und Vertriebsbereich.
Schnittstellenmanagement

Koordination zwischen Marketing, Technik,
Sales, Agenturen und externen Partnern zur
Sicherstellung reibungsloser Ablaufe.
Mentoring & Performance Management
Aufgabenverteilung, Produktionsplanung und

Coaching unter Beriicksichtigung von Budget-,

Timeline- und KPI-Zielen.
Prozessautomatisierung

Entwicklung Kl-gestiitzter Workflows und
agentenbasierter Systeme zur
Effizienzsteigerung in Marketing und Vertrieb.
Reporting & Steuerung

Definition und Monitoring zentraler KPls,
Revenue-Forecasting, monatliches
Management-Reporting und Quarterly
Business Reviews.

HIGHLIGHTS

+ 15+ Jahre Erfahrung in Marketing, Kommunikation & Medienproduktion

+ Inhaber einer eigenen Medienproduktions-GmbH

» Teams von 5-20 Personen aufgebaut und geleitet

» Webprésenz in 7 Landern verantwortet

+ Crossmediale Kampagnen mit 6-stelligen Reichweiten umgesetzt

+ Go-to-Market-Strategie & Sales-Pipeline fiir SaaS/E-Commerce aufgebaut

+ CRM-Systeme (HubSpot, Pipedrive, SalesForce, uvm,.) eingefiihrt und skaliert

+ Kl-gestiitzte Workflows und agentenbasierte Systeme entwickelt & implementiert
+ GEO-Expertise (Generative Engine Optimization) als Early Mover

+ 5 Sprachen: Deutsch, Englisch, Lettisch, Russisch, Franzosisch

SPRACHEN
Deutsch
Englisch
Lettisch C ]

Russisch

Franzodsisch - —

2026-

Aufbau einer skalierbaren GTM-Strategie fiir SaaS-, E-=Commerce- und Fintech-
Segmente - inklusive Definition von Zielmarkten, ICPs,__Positioni)arung und
Akquisitionskanalen mit quartalsweiser Strategieanpassung.

o Aufbau und Steuerung der Sales-Pipelin
Eigenverantwortliche Konzeption und Fiihru

des geﬁu Sqles—FunneIs - von
Lead-Generierung Uber Discovery Calls unqtf ches biszum personlichen Closing

von Key Accounts. Zielsteuerung auf 8:1 Pipeliné-to-Quota.

)

o Lead-Generierung & Outreach-Kampagnen g
Aufbau skalierbarer Lead-Gen-Prozesse (iber Cold Email, LinkedIn, Partnerships unc‘l
Events — inklusive Messung und Optimierung von Response Ra i und Conversionj‘

) 1

¢

Funnels.
/
¢ CRM-Implementierung & datengetriebenes /Reporting
Einfuihrung, Pflege und Weiterentwicklung von CRM-Prozessgn
zentraler Sales-KPIs, Revenue-Forecasting sowie monatliches
Reporting und Quarterly Business Reviews.

o Sales Playbook & Value Proposition
Entwicklung und Pflege des Sales Playbooks —
Handling und Schulung des BD-Teams.

o Teamaufbau & Partnerschaftsentwicklun
Rekrutierung und Onboarding von Account Exe
Vertriebskanale tiber Agenturen, Reseller und
Modellen.




SANDIS PIRUSKINS

MARKETING. LEADERSHIP. AI-DRIVEN
STRATEGY. WEATHERPROOF

EXPERTISE

¢ Online-Marketing

o Social Media, SEA, SEO, GEO,
Kampagnensteuerung und redaktionelle
Planung.

o Content-Produktion

¢ Foto-, Video- und Livestream-Projekte von
Konzept bis Publikation.

o Kl & Automatisierung

o Agentenbasierte Systeme, automatisierte

Workflows, Kl-gestiitzte Prozessoptimierung.

o Markenkommunikation

o Crossmediale Inhalte, Pressearbeit und
Printkampagnen.

o Business Development

o GTM-Strategie, Pipeline-Aufbau, Lead-
Generierung, Closing und
Partnerschaftsentwicklung.

o Sales & CRM

e HubSpot/Salesforce, Forecasting,
Opportunity-Steuerung, Sales Playbook
Development.

e GEO (Generative Engine Optimization)

o Ki-Sichtbarkeit optimieren — Inhalte so
aufbereiten, dass sie von Al-Systemen
empfohlen werden.

o Webmanagement

o Technische und inhaltliche Betreuung von
Websites, auch international (7 Lander).

o Stakeholder-Management

o Zusammenarbeit mit Agenturen, Key
Accounts und Presse — inklusive
Budgetverantwortung.

o Medienproduktion

o End-to-End Produktion: Konzept, Dreh, Regie,

Schnitt, Postproduktion,
Schauspielermanagement.

PROFIL

Unternehmer und Kommunikationsexperte mit 15+ Jahren Erfahrung in Digital
Marketing, Markenkommunikation und Medienproduktion. Als Inhaber und
Bereichsleiter verantwortete ich den Aufbau und die Leitung von Teams (5-20
Personen), die strategische Markenentwicklung sowie die Konzeption und
Umsetzung crossmedialer Kampagnen. Heute verbinde ich unternehmerisches
Denken mit Kl-gestiitzter Automatisierung, agentenbasierten Workflows und
datengetriebener Strategie. Mein Fokus: Al-driven Marketing, GEO (Generative
Engine Optimization) und die Transformation klassischer Kommunikationsprozesse
durch intelligente Systeme.
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Digitale Medien & Offentllchkeltsarbelt 2018-2025

o Strategische Entwicklung und Umsetzungvon Social- edla-(nalen
Eigenverantwortliche Konzeption, Implementierung und kontinuierliche Optimierung
mehrerer Social-Media-Plattformen - inklusive redaktioneller Planung und
kanallibergreifender Content-Strategie.

o Verantwortung fiir die Unternehmenswebsite in'7 Landern
Pflege und Weiterentwicklung der Webprasenz sowohl auf technischer als auch auf
inhaltlicher Ebene — inklusive Koordination| dgr Websei imtlicher
Niederlassungen in sieben Landern.

o Effizientes Budgetmanagement |r‘ dlglta y arketing
Verantwortungsvoller und zielgerichtet nsatz vorgegebener Budgets zur
Maximierung der Reichweite und Performance digitaler Kampagnen.

o Planung und Durchfiihrung reichweitenstarker Kampagne
Umsetzung vielféltiger Online-MarketingmalRnahmen — von Pla &m spe2|f|schen,

Werbeformaten tiber Influencer-Kooperationen bIS hin zu strategischen « 5
Partnerkampagnen.

o Multimediale Content-Produktion in Foto und Video
Ganzheitliche Betreuung von Medienprojekten - von der Konze
Dreh- und Schnittarbeiten bis zur Veroffentlichung, inklusive E
Pressebegleitung, Livestreams sowie Werbefilmen mit Scha

o Begleitung klassischer Print- und Druckproduktionen
Mitarbeit an der Erstellung und visuellen Umsetzung vo
Printkampagnen und Werbesujets - in enger Ah
Redaktion.

o Ausbau und Pflege eines belastbaren Pres;
Aktive Pressearbeit Giber APA und weitere Netz
Themenplatzierung und Erweiterung besteheng

SPRACHEN o Vielseitige Reprasentanz vor und hinter d
Flexibler Einsatz sowohl in der operativen Pro
Deutsch Postproduktion) als auch als Sprecherstimmé
medialen Auftritten.
Englisch o Kostenbewusstes Arbeiten durch starke: onsnetzwerk
Effizienter Ressourceneinsatz durch Zugriff ites Partnerng
Lettisch — mafgeblichen Einsparungen gegeniiber mar Produktionsk
Russisch N

Franzodsisch - —




